A contribuicéo da Educacdo Financeira para a formacéo de Investidores

Resumo

Em decorréncia das constatacdes sobre as caracteristicas de consumo e endividamento
da populacéo, busca-se neste estudo analisar a relagdo entre o nivel de educacéo financeira e o
grau de qualidade do planejamento pessoal, sendo que o estigio de investimento foi
considerado como uma de suas variaveis fundamentais. Assim, sem abster-se do problema de
distribuicdo de renda no Brasil, foi realizada a contraposicdo da tendéncia a investir dos
envolvidos em finangas e com formacdo académica mais elevada com aqueles que apresentam
trajetoria distinta. Foram levantados os principais indicadores sociais a respeito de renda, com
base em dados divulgados pelo IBGE a fim de apoiar a anlise da amostra coletada. O método
adotado € o da pesquisa exploratéria, com aplicacdo de questionario em algumas cidades
brasileiras e analise estatistica dos dados. Os participantes foram classificados segundo o grau
de investidor, determinado pela natureza e percentual de seus gastos, de suas aplicagOes
proporcionalmente a renda, bem como de suas opcdes e entendimento acerca de
investimentos. Verificou-se que o nivel de formacdo tem uma influéncia relativamente média
(55%) no grau de investidor, assim como a area de atuagdo (55%). Por sua vez, a conjugacdo
media do nivel de formacdo com a area de atuacdo explica razoavelmente bem (66%) o grau
de investidor. Do total da populacdo da pesquisa, 54% foram classificados como ndo-
investidores, 28% como investidores de nivel basico, 12% intermediario e, apenas 6%
sofisticado. Considera-se fundamental a busca por propostas de melhoria que levem em conta
a substancial relacéo existente entre o nivel de formacdo conjugado com a area de atuacéo e a
qualidade do planejamento financeiro pessoal da populag&o.

Introducéo

Dado que a taxa de poupanca interna do pais relaciona-se diretamente com o seu
endividamento externo, bem como o financiamento por meio da inflagdo (CYSNE, 2000, pag.
44), a capacidade da populacéo em fazer escolhas quanto a consumir ou poupar relaciona-se
de modo incisivo com esta problemaética.

Neste quesito, Celso Furtado (2002) simplifica o quadro histérico brasileiro,
singularizando-o0 em duas tendéncias estruturais:

1. Propensédo ao endividamento externo
2. propensdo a concentracdo social da renda.

Para explicar esta dindmica, o economista aponta o comportamento das elites
tradicionais, que imitam os padres de consumo dos paises de elevado nivel de
desenvolvimento:

Né&o sendo possivel evitar que se difundam certos padrdes de comportamento das minorias
de altas rendas, surgiu no pais a contrafacdo de uma sociedade de massas em que

coexistem formas sofisticadas de consumo supérfluo e caréncias essenciais no mesmo
estrato social, e até na mesma familia. (FURTADO, 2002)

Sendo assim, os padrbes de consumo estimulados pela midia e pela publicidade
influenciam a situagéo financeira de pessoas de todos o0s niveis sociais. No caso da populacdo
de baixa renda, entretanto, a complexidade da situacdo é maior ja que a unica fonte de renda
dessa classe € o trabalho remunerado. De acordo com o SPC (SCPC e IEGV, 2007), a maior
causa de inadimpléncia dos brasileiros é a perda de emprego do endividado ou de alguém da
familia.



Em pesquisa realizada por Zerrenner (2007) com pessoas de baixa renda da cidade de
Santo André, em S&o Paulo, sobre o0s motivos apresentados para problemas com
endividamento, a falta de planejamento foi o item mais citado pelos entrevistados (43,1%),
enquanto que 21,6% alegaram que o maior motivo relaciona-se a incidentes pessoais e
familiares e os outros 35,1% atribuiram ao consumismo a razao para os problemas de divida.
Constata-se, assim, a relevancia do planejamento financeiro para o controle orcamentario dos
individuos no sentido de evitar situagdes de endividamento.

Contudo, mesmo diante destas asseveracdes, foi constatado que publicagdes voltadas
para a educagdo financeira disponibilizadas para a populagédo predominam no ambito n&o-
pedagdgico. O teor presente em grande parte deste material consiste em orientagbes e
observacdes, nem sempre pragmaéticas, sobre a destinacdo do dinheiro.

Deste modo, torna-se premente a disposi¢cdo do/a brasileiro/a para a realizagdo de
planejamento de seus gastos e investimentos pessoais visando elidir-se de dividas e
permitindo a composic¢éo de poupanca, ou até mesmo de outras alternativas de investimento.
A fim de consolidar a idéia de que a implementacédo de educagdo financeira para a populacéo
— sobretudo aquela que possui baixa renda — contribui para a reducéo do endividamento e para
a escolha de investimentos, o presente artigo é apresentado. Desta maneira, almeja-se
constatar o nivel do planejamento financeiro cotejando a formagéo educacional bem como a
atuacdo profissional, notadamente daqueles envolvidos com a area financeira, de modo a
evidenciar de que a educagdo financeira contribui no planejamento do individuo, melhorando
sua qualidade de vida no longo prazo.

Objetivo

Em decorréncia do panorama apresentado a respeito das caracteristicas de
endividamento e de consumo da populagéo brasileira, a academia e a ciéncia posicionam-se
no sentido de empreender investigages que busquem a compreenséo desses elementos, seja
por meio da analise da relacéo entre eles, ou mesmo da comparagao de indicadores. Acredita-
se, em geral, que o nivel de formagdo ou a &rea de atuagdo dos individuos sejam alguns dos
fatores importantes para qualificar ndo somente a sua situacdo de riqueza, mas suas
habilidades e tipos de decisdo financeira.

Desta forma, o problema desta pesquisa pode ser anunciado como se segue:

Existe correlacdo entre o nivel de educacdo financeira e o grau de qualidade do
planejamento financeiro pessoal?

Considerando-se que o ato de investir revela uma nogédo de planejamento financeiro,
em detrimento de outras situagdes como o endividamento ou a falta de dinheiro, pretende-se
verificar o grau de contribuicdo da educacdo financeira na formacgdo de individuos que
praticam o investimento como forma de se precaver contra imprevistos, de se manter no dia-a-
dia ou de melhorar sua qualidade de vida.

Sendo assim, o objetivo da pesquisa € contrapor o perfil de investidor de sujeitos que
se envolveram em processos de educag&o financeira ou que tiveram experiéncias profissionais
na area de finangas com aqueles que ndo seguiram o mesmo caminho. Pretende-se, desta
forma, detectar o padrdo de investimento de habitantes de algumas cidades brasileiras,
verificando, o comportamento da populagéo a respeito do planejamento financeiro, levando
em conta a sua area de formac&o ou atuacao.

Sem esquivar-se do grave problema social da distribui¢éo de renda que aflige o Brasil,
buscaremos evidenciar o comportamento do brasileiro quanto a necessidade de planejamento



financeiro e, por conseqiiéncia, de poupar. Em face dos apelos de consumo, examinamos as
principais opcbes para investir que a populagdo elege em fungdo com o seu nivel de
envolvimento com as finangas.

Como premissas de investigacdo, apresentam-se as seguintes afirmacoes:

A. aqueles que atuam profissionalmente nas éareas de Financas (Economia,
Administragdo, Contabilidade e afins) tém um perfil de investidor mais
sofisticado do que aqueles que ndo atuam na érea;

B. aqueles que tém maior nivel de formacdo tém um perfil de investidor mais
sofisticado do que aqueles que tm menor nivel de formag&o; e

C. aqueles que tém maior nivel de formacdo e que atuam profissionalmente nas
areas de Financas tém um perfil de investidor mais sofisticado do que aqueles
que tém menor nivel de formacéo e ndo atuam na érea.

Consideracdes acerca das caracteristicas da renda da populacéo brasileira

Com base nos resultados divulgados pelo Instituto Brasileiro de Geografia e
Estatistica-IBGE, alguns critérios foram estipulados para analise do questionamento
levantado, bem como para consolidar alguns termos difundidos, tais como: o enquadramento
de um cidad@o no grupo de baixa renda, a renda per capita do brasileiro, a renda mensal real,
entre outros parametros.

No que se refere a baixa renda, ao abordar este segmento sob o ponto de vista de
micro-financas, mais precisamente sobre a concesséo de crédito, Parente (2003) pondera que
a divisdo deste publico-alvo ndo necessariamente ocorre por nivel de renda. Cita o exemplo de
Goldmark et al (2002) os quais contam no grupo de baixa renda empresas formais com até 4
empregados e empresas informais urbanas e rurais. Ja Brusky e Fortuna (2002), de acordo
com aquela autora, para fins do estudo qualitativo segmentam o publico em trés categorias de
renda; baixissima-0 a 2 salario minimos, baixa- 2 a 3 salarios minimos e média-baixa- 3 a 6
salarios minimos.

No tocante a estratificagdo salarial, ao tomarmos como indicador a Pesquisa Nacional
por Amostra de Domicilios-PNAD de 2006, constata-se que o valor médio do rendimento
familiar per capita, ficou em torno de R$ 596,00. Entretanto, em metade das familias, o
rendimento ficou abaixo de R$ 350,00. Sobre a distribuicdo da renda, o valor médio do
rendimento dos 40% mais pobres era de R$ 147,00, ou pouco menos de ¥ salario minimo
daquele ano. No altimo décimo (10% mais ricos), o rendimento alcangou quase R$ 2.678,00,
ou seja, 18 vezes mais. Considerando o conjunto de cerca de 565 mil familias correspondente
ao 1% mais rico, o rendimento médio era de R$ 7.688,00 per capita.

A respeito da Populagdo Economicamente Ativa - PEA (pessoas ocupadas e pessoas
desocupadas procurando por trabalho), segundo os dados da Pesquisa Mensal de Emprego de
dezembro de 2007, havia 23,1 milhdes de pessoas nesta condicdo no total das seis regides
metropolitanas investigadas naquele levantamento’. A escolaridade da PEA se concentra em
pessoas com 11 anos ou mais de estudo (54,8%). A média do rendimento real habitual
(rendimento habitualmente recebido) da populacdo ocupada para o periodo de janeiro a
dezembro de 2007 foi estimada em R$ 1.143,72 por més, e o rendimento real domiciliar per
capita, ou seja, a divisdo do rendimento mensal domiciliar proveniente do trabalho pelo

! Regibes metropolitanas de Recife, Salvador, Belo Horizonte, Rio de Janeiro, Sao Paulo e Porto Alegre.



niamero de componentes da unidade domiciliar - estimado em dezembro de 2007 - foi de R$
741,27.

Pela Sintese de Indicadores Sociais de 2003, ficou constatado que a familias do estrato
de mais baixa renda corresponde aqueles com rendimento familiar mensal de até ¥4 de salério
minimo por pessoa e o estrato de maior renda significa mais de 2 salérios minimos por pessoa.

Para compreender o comportamento do/as brasileiros/as em relacdo a educacédo
financeira, além de examinar dados estatisticos, é necessario relembrar as circunstancias em
que, no pais, viveu-se o fendmeno inflacionario, iniciado a partir de 1973, com o primeiro
choque do petrdleo. No inicio dos anos 80, a inflagdo era de 200% a.a. A estabilizacdo da
moeda ocorreu ha 17 anos com o Plano Real (1994). Portanto, nos ultimos 37 anos, a
populacdo viveu mais da metade do periodo em um cenario de inflacdo inercial e incertezas
oriundas dos sucessivos planos econdémicos. Ainda que o Plano Real tenha conseguido reduzir
e controlar a inflagcdo, verifica-se que a estratégia da estabilizagdo comprometeu o
crescimento e o nivel de emprego (GREMAUD, 2005). Assim, ao relacionarmos o perfil do/a
brasileiro/a para realizagdo de investimentos, percebemos que a questdo da educagdo é muito
mais ampla, e ndo permeia somente o aspecto formal da educacéo ou de renda, mas também
as varidveis culturais e ambientais. (FREIRE, 1996)

Educacdo Financeira Pessoal

Sendo que a capacitagdo para o planejamento e controle financeiro pessoais ndo esta
inserida no campo da educacdo convencional no pais, a educacéo financeira restringe-se aos
estudos de nivel superior nas areas de Economia, Administracdo e Contabilidade e também a
experiéncias profissionais. Apesar de se tratarem de ferramentas importantes para todos os
individuos, aqueles que ndo pertencem as &reas indicadas podem ndo ter a oportunidade de
construcdo de conhecimentos financeiros que os apdiem em suas decisGes e controle
orcamentario. Por outro lado, € possivel que mesmo quem atue nas &reas de “Financas” ndo
tenha desenvolvido habilidades financeiras suficientes para lidar com os desafios que enfrenta
no dia-a-dia.

Ainda ndo se assumiu no Brasil uma politica de educacdo financeira pessoal
consistente, de modo a integra-la aos curriculos dos cursos de ensino fundamental, médio e
superior. De acordo com Frankenberg (2002) o endividamento do brasileiro relaciona-se
diretamente com a auséncia de uma educagdo financeira. Cada vez mais estimulados ao
consumo pelos incisivos programas de publicidade e cada vez menos preparados a refletir
sobre 0s seus rendimentos, investimentos, necessidades e gastos, os individuos acabam por
assumir dividas que, muitas vezes, estdo aquém do seu poder de pagamento. No fim das
contas, as pessoas de baixa renda, por exemplo, sofrem o snowball efect (“efeito cascata”):
comprometem seu orcamento, que deveria ser destinado a necessidades basicas, com o
pagamento de financiamentos a juros altos e acabam tendo que, para poder garantir a sua
manutenc¢do bésica mensal, adquirir novas fontes de crédito para saldar as antigas, o que eleva
0S juros a niveis exponenciais.

Assim como qualquer outra aprendizagem advinda de um processo educacional, as
habilidades do planejamento financeiro devem possibilitar que um individuo gerencie suas
proprias contas. A autonomia para analisar suas contas e decidir a partir delas, ao mesmo
tempo em que é conquistada gradualmente, é imprescindivel para a melhora dos problemas
financeiros como o endividamento. Quando uma compra € oferecida a um cliente com as mais
diversas solugBes de pagamento possiveis, 0s responsaveis pela venda transcendem o seu
papel de oferta de produtos: analisam as contas do sujeito, determinam o montante mensal de



comprometimento de sua renda, controlam o pagamento do financiamento. Ademais, é
possivel que se alegue que a decisdo da compra neste exemplo tenha sido do sujeito que, pelo
contrério, ndo exerceu autonomia sobre o seu or¢camento.

Identificando em sua pesquisa que as situagOes de imprevisto constituem-se fator
importante para o endividamento da populagéo de baixa renda, Zerrenner (2007, p.43) afirma
que “o planejamento orgamentério também pode ajudar estas pessoas a pensar no longo prazo
e fazer com que se preparem contra imprevistos, ou incidentes, que levam a dificuldades
orcamentarias para os endividados”. Da mesma forma, Costa (2004, p.8) considera que “o
conhecimento das finangas pessoais (...) pode ajudar as pessoas a se prevenirem de crises e a
diminuirem os riscos de investimento, obtendo, dessa maneira, a continuidade de seus
recursos financeiros.”

Por outro lado, h4 autores que consideram que se planejar financeiramente nédo
significa simplesmente cumprir com pagamentos de despesas mensais ou de dividas. Pelo
contrério, o planejamento deve levar em conta o ato de investir, fundamental tanto para
garantia presente de liquidez como para o futuro. Sendo assim, criar um objetivo financeiro
significa investir, seja para formar patrimonio, seja para, inclusive, angariar novas fontes de
rendimento advindas das aplicagdes.

De acordo com Kiyosaki e Lechter (2000), o investimento deve ser a primeira
destinacdo dos rendimentos mensais, antes mesmo do saldo de despesas e dividas de
manutencdo. Isso significa que o montante a investir que tenha sido objetivado deve ser
cumprido antes de qualquer outra destinacdo do dinheiro. Como os préprios autores dizem,
“deve-se pagar-se a si (sic) mesmo com o seu dinheiro antes de se pagar aos outros”. Suas
analises vdo além: o rendimento advindo do trabalho remunerado idealmente ndo deve
representar parcela significativa do total das entradas do individuo, mas sim a renda de
investimentos realizados.

A educacdo financeira do individuo deveria, assim, contemplar elementos como a
instrucdo para a garantia do equilibrio de entradas e saidas no tempo, evitando o0s
endividamentos de curto, médio e longo prazos, bem como, e, para alguns, principalmente,
priorizando o papel do investimento como maneira de alavancagem de longo prazo da
situacdo financeira pessoal e, inclusive, como fonte de rendimento alternativo aos proventos
salariais.

Metodologia

Foi realizado levantamento nas cidades brasileiras de Belo Horizonte (MG), Natal
(RN), Niterd6i (RJ), Poa (SP), Rio de Janeiro (RJ), S&o Paulo (SP) e Vitdria (ES), a partir da
aplicacdo de questionario com 12 questdes — presencialmente e por meio da Internet — visando
detectar as caracteristicas de investimento de cada participante sob a Otica do planejamento
financeiro pessoal. Deste modo, a pesquisa exploratdria é o método utilizado.

O procedimento de medi¢cdo da pontuagdo das questdes que avaliam o grau de
investidor dos sujeitos foi o da contagem de pontos de 0 a 2 para cinco questdes (5,7, 8,9 e
11) e de 1 a 3 para a de numero 10. Nos casos em que ndo consta resposta da questdo, foi
atribuido o valor zero para a mesma. Com relacéo aquelas cujas respostas compreendem mais
de uma alternativa assinalada, foi feita a média para equivaler as demais. Desta forma, a
pontuagdo minima possivel do questiondrio € de 1 ponto, porquanto h4 pelo menos uma
questdo (de nimero 10) em que ndo é possivel zerar. A pontuacdo méxima possivel, por sua
vez, é de 13 pontos. Destaca-se que investidor é aqui compreendido de acordo com a natureza



e proporcdo de gastos e investimentos em relacdo a renda eleita pelo participante em vez do
grau de sofisticagéo das aplicagGes escolhidas.

Para efeito de amostragem, adotamos uma populacéo infinita. Assume-se também que
a mensuracdo da varidvel é nominal, posto que o grau de investidor é a combinagdo das
varigveis qualitativas traduzidas no questionario e tratadas numericamente, por meio de
pontuacdo. Deste modo, para determinarmos o tamanho da amostra, temos:
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Onde:

Z = abscissa da normal padrdo
p = estimativa da proporgao
q=1-p

d = erro amostral

Os critérios fixados so: erro amostral de 10% e intervalo de confianca (IC) de 90%, o
que pela curva normal padrdo implica em Z = 1,645. Frisamos que para a estimativa da
proporcdo p o valor adotado é 0,5. Foi adotada a abordagem conservativa, “preferindo
substituir a variancia por um valor seguramente maior do que o real” (MAGALHAES e
LIMA, 2001).

Assim, o tamanho da amostra calculada é n = 67,65.

A classificacdo do perfil do investidor seguiu a seguinte escala:

Pontuacdo Perfil
Delab nao investidor
de6as8 investidor basico
de8al0 investidor intermediario

de 10 a 13 investidor sofisticado

Tabela 1: Classificacdo do perfil de investidor

Por fim, considerou-se como nivel basico de formacao aquelas pessoas com até 8 anos
de estudo, o que abrange os antigos fundamental e ginasial. O nivel médio, por sua vez,
compreende os anos de colegial. Foram classificados como graduag&o aqueles que freqiientam
curso de bacharelado ou equivalente no ano de aplicacdo do questionario, bem como aqueles
que ja se formaram. Como nivel de pds-graduacéo, entende-se tanto os cursos de strictu sensu
como de lato sensu.

Resultados da Analise

Comparativamente aos dados do IBGE, na amostra coletada, foi verificado que os
participantes majoritariamente (72%) possuem de 19 a 42 anos de idade, 79% apresentam 11
anos ou mais de estudo e 71% dos respondentes tém o rendimento mensal de até R$ 6.000,00.
Em relacdo ao rendimento médio mensal bruto do total de participantes, foi encontrada o
valor de R$ 5.289,71, fixando o salario maximo em R$ 20.000,00. Ao contrapor tal média
com os estudos do IBGE, verificamos uma diferenca 50% menor, considerando o PIB per



capita da populagdo em 2005 no valor de R$ 10.520. Em relac&o ao universo analisado, 30%
obtém ganhos brutos acima de R$ 6.000,00, ou seja, 28% menor que a renda do 1% mais rico
da populacdo (R$ 7.688,00 per capita).

Em relacdo aos gastos, 32% dos participantes do levantamento indicaram que o
dinheiro proveniente do trabalho é destinado principalmente para manter-se mensalmente e
apenas 3% destina esta renda para a previdéncia, ou seja, aposentadoria.

Com relacdo aqueles que julgam o seu salario satisfatdrio, tem-se 31%. Nesta parcela
de respondentes, 61% tém rendimento maior que R$ 6.000,00 mensais. Apenas 3% do total de
respondentes consideram os rendimentos elevados, entre os quais, aqueles com rendimentos
até R$ 2.000,00 (1 participante) e com mais de R$ 6.000,00 (1 participante).

Como resultado da tabulagdo das questdes elaboradas para medir o grau de investidor
dos sujeitos (perguntas de nimero 5, 7, 8, 9, 10 e 11), tem-se 0s seguintes resultados:

Perfil de investidor Respondentes (%)
nao-investidor 37 54
investidor basico 19 28
investidor intermediario 8 12
investidor sofisticado 4 6
Total 68 100

Tabela 2: Perfil de investidor dos respondentes da pesquisa

Percebe-se a, partir da Tabela 2, que o percentual de ndo-investidores excede os 50%
da amostra, sendo que, aqueles que tiveram como resultado o perfil de investidor sofisticado
representam pequena minoria da populagdo estudada (6%). Mesmo entre aqueles
considerados investidores, predomina o perfil bésico: dos 31 investidores, 19 se enquadram na
classificagdo mais elementar.

Escolaridade/Area | . 140 invgs@idor . investio_lc,)r. Investidor Total
investidor basico intermediario sofisticado
Basico/Nao-Financ. 3% 0% 0% 0% 3%
Basico/Financ. 1% 0% 0% 0% 1%
Meédio/N&o-Financ. 10% 0% 0% 0% 10%
Meédio/Financ. 6% 0% 0% 0% 6%
Grad./Nao-Financ. 15% 3% 0% 0% 18%
Grad./Financ. 13% 12% 3% 3% 31%
Pés/Néo-Financ. 3% 1% 0% 0% 4%
Pos/Financ. 3% 12% 9% 3% 26%
Total 54% 28% 12% 6% 100%

Tabela 3: Perfil de investidor em funcdo da conjugacéo do nivel de formacdo com a area de atuagdo

Da Tabela 3, no que diz respeito ao nivel de escolaridade, nota-se que o perfil de
investidor aparece somente a partir da graduacéo, ou seja, aqueles com até 11 anos de estudo
ndo sdo investidores. Investidores intermediérios sdo detectados somente a partir daqueles que
atuam ou sdo formados na éarea financeira, com nivel superior, completo ou ndo. O perfil de
investidor intermediario é predominante entre aqueles com pos-graduagdo na area financeira.
Ressalta-se que os poucos investidores sofisticados possuem formagéo superior (graduagéo ou
pds-graduacéo) na area financeira.



Escolaridade/Area Respondentes I’pd.ice I'r,ldice Indice m(.’edio Perfil médio
(%) minimo | maximo | de Investidor
Bésico/Nao-Financ. 3 4,00 4,00 4,00 nao investidor
Bésico/Financ. 2 4,00 4,00 4,00 nao investidor
Meédio/N&o-Financ. 10 1,33 5,00 3,48 nao investidor
Meédio/Financ. 6 2,83 5,00 4,05 nao investidor
Grad./Nao-Financ. 18 2,00 6,00 4,21 nao investidor
Grad./Financ. 31 4,00 12,00 6,74 investidor basico
P6s/N&o-Financ. 4 5,00 8,00 5,94 nao investidor
P6s/Financ. 27 5,17 11,00 7,84 investidor basico
Média 100 3,54 6,88 5,03 nao investidor

Tabela 4: Perfil e indice médio de investimento em funcédo da escolaridade e area de atuagdo

As observagdes evidenciadas anteriormente se confirmam na Tabela 4, na medida em
que aqui também se percebe um indice médio de investimento é muito mais baixo nos niveis
iniciais de formacéo, em detrimento dos niveis superiores. Com relacéo as areas de atuacéo,
nota-se que o perfil de investidor basico somente aparece na média dos respondentes da area
financeira, no caso, aqueles com nivel superior.

Considerando-se que predomina o nivel de graduacdo entre os respondentes, € neste
grupo de participantes em que se constata a maior pontuacdo de investidor: 12 pontos, para
formado em é&rea financeira. A menor pontuacdo corresponde a participante com nivel médio
e que ndo atua na area financeira: 1,33 pontos. No entanto, chama a atencédo o fato de que, no
grupo de menor renda (até R$ 400,00) consta individuo capaz de poupar entre 11% e 20% da
renda e seus endividamento situa-se na primeira faixa, definida entre 0% e 15% do
rendimento.

Com relagdo as premissas da pesquisa, pode-se verificar que:

A. isoladamente, a variavel da &rea de atuacdo ndo determinou significativamente
0 grau de investidor da populacéo dado que ndo foram em todos os estagios de
formacéo em que houve a diferenca de indicador entre aqueles que atuam na
area ou ndo. Ressalta-se, entretanto, que nos niveis de educacdo superior
(graduacdo e pds) houve uma distincdo do perfil médio do investidor, sendo
que o envolvimento com a é&rea financeira contribuiu neste resultado (como
mostra a Tabela 4).

B. isoladamente, a variavel de nivel superior determinou o grau de investimento
da populacéo, dado que, mesmo aqueles que ndo eram da &rea financeira, mas
tinham um nivel maior de formagéo, atingiram maiores pontos. Percebeu-se,
inclusive, que, comparando-se as classes, hd& um aumento do indice de
investidor paralelamente ao aumento do estagio de formac&o dos participantes.

C. a conjugacdo éarea/formacdo evidenciou ser um significante pardmetro de
relagdo com o grau de investimento na medida em que os maiores niveis de
investimento encontra-se nos individuos que possuem nivel superior e sdo da
area financeira. Assim, a adicdo da variavel area de atuacdo a de formagéo,
contribuiu na analise de relacdo desta Ultima com o grau de investidor, a
medida em que se pode verificar, por exemplo, que do total de respondentes
com pos-graduacdo e que atuam na &rea de financas, mais individuos séo
investidores (de basicos a sofisticados) em comparacdo com o total de
participantes com poés-graduacdo em outras &reas e graduacdo na éarea de
finangas e de outras &reas (conforme a Tabela 3).



Para corroborar as constatacfes evidenciadas pelas anélises anteriores, procedeu-se
adicionalmente ao estudo de correlacdo estatistica entre as varidveis de pesquisa procurando
perceber a relevancia da relacéo entre elas. Como resultados, tiveram-se:

A. a varidvel &rea de atuacdo tem uma correlagdo positiva de 0,55 com o grau de
investidor. Considera-se, assim, que a area de atuagdo explique medianamente
bem o grau de investidor.

B. a variavel nivel de formacdo também tem uma correlagdo positiva de 0,55 com
0 grau de investidor. Considera-se, assim, que o estagio de formacéo explique
medianamente bem o grau de investidor.

C. a varidvel que conjuga o nivel de formacdo com a éarea de atuacdo tem uma
correlagdo positiva de 0,66 com o grau de investidor. Considera-se, assim, que
a conjugacdo média das varidveis nivel de formagdo e a &rea de atuacdo
explique razoavelmente bem o grau de investidor.

Consideracoes finais

Ponderando o cenério econdmico e social em que se vive no Brasil nos dltimos 30
anos, ndao parece possivel conceber um modelo de desenvolvimento sem discutir os padrdes
de consumo e poupanga da popula¢do. Dado que mais de 50% dos pesquisados foram tidos
como ndo-investidores e que a média geral dos investidores resultou no perfil mais bésico,
considera-se que o nivel de planejamento financeiro pessoal do brasileiro pode ser
caracterizado como ndo sofisticado a medida que ndo contempla itens bé&sicos de
investimento.

A partir dos dados coletados e das analises apresentadas, verificou-se que os fatores
escolaridade e &rea de atuacdo (financeira ou ndo) explicam, em parte, o perfil de investidor
dos individuos. Se por um lado as varidveis nivel de formacdo e éarea de atuacdo tém um
impacto médio, isoladamente, de 55% no grau de investidor, quando da conjugagéo delas, a
influéncia aumenta para 66%, um patamar de correlagdo considerdvel. Outras variaveis que
elucidem as razOes destes patamares de investimentos poderdo ser investigadas, tais como o
nivel da renda, a idade o tipo de gasto, enfim, as dimensdes abordadas no questionario que
embasou este estudo. Entretanto, por meio deste estudo, ndo nos parece possivel dissociar a
componente educacional do grau de investimento.

Apesar de o perfil de investidor basico ter sido encontrado apenas a partir daqueles
com nivel superior e de todos com niveis médio e basico de escolaridade terem sido
classificados como ndo-investidores, entende-se que baixos niveis de formacdo néo
correspondem necessariamente a um baixo grau de investimento. A pesquisa mostra,
entretanto, que a predominancia dos altos graus de investidor encontram-se entre aqueles que
tém nivel de formagdo elevado. Essas relagdes reforcam a idéia de que seja necessario um
aumento de qualidade na educacdo do pais para que os individuos possam sofisticar o seu
perfil de investimento.

Com relagéo a situagdo evidenciada pela pesquisa, considera-se fundamental a busca
por propostas de melhoria que levem em conta a consideravel relacdo existente entre o nivel
de formagdo conjugado com a area de atuacdo e a qualidade do planejamento financeiro
pessoal da populagdo. A insercdo da educacdo financeira nos curriculos escolares de todos 0s
niveis bem como a promogdo de programas populares de educagdo financeira nas empresas
que promovam aprendizados ao brasileiro para que seja capaz de planejar suas finangas,



alcancando seus objetivos, parecem ser caminhos vidveis de transformagdo do panorama
apresentado.
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Pesquisa sobre o planejamento financeiro pessoal do/a
brasileiro/a.

(Obs: ndo é necessario identificar-se ou responder a
todas as questdes.)

Questionario (assinale mais de uma opg¢ao quando
necessario):

1. Idade:

a) Até 18 anos.

b) De19a25anos.
¢) De26a32anos.
d) De32a42anos.
e) De43ab52anos.
f)  Mais de 53 anos.

2. Cidade/ Estado em que reside
a) Brasilia-DF

b) Curitiba - PR

¢) Jodo Pessoa - PB

d) Porto Alegre - RS

e) Natal -RN

f) Recife - PE

g) RiodeJaneiro -RJ

h) Salvador - BA

i) SdoPaulo - SP

outra (citar):

3. Escolaridade:

a) Fundamental (12 a 4% série)
b) Colegial (5 a 82 série)

¢) Ensino Médio (22 grau)

d) Superior incompleto

e) Graduacéo

f)  Pos Graduagéo

4, Area(s) em que atua ou em que é formado:
a) Administracdo

b) Arquitetura

¢) Ciéncia da Computacdo

d) Comunicagéo (Public./Jornal.)

e) Contabilidade

f) Direito

g) Economia

h)  Enfermagem

i)  Engenharia

j) Letras

k) Matemética

outra (citar):

5. O dinheiro proveniente de seu trabalho ¢é
destinado principalmente para:

a) Poupar para adquirir bens no futuro (imovel,
automovel)

b) Investir na prépria carreira e/ou nos estudos

¢) Pagar financiamentos (bens duraveis)

d) Pagar empréstimos e prestagdes (bancos,
financeiras, cartdes de crédito, carnés)

e) Manter-se mensalmente (alimentacdo, roupas,
diversao, transporte)

f)  Investir em produtos financeiros ou do mercado de
capitais

g) Pagar aluguel

h)  Previdéncia/Aposentadoria

i)  Gastos com filhos

6. Vocé considera o seu salario (incluidos beneficios
e outras remuneragdes indiretas):

a) Elevado

b) Bom

c) Satisfatorio
d) Razoavel
e) Baixo

f) Insuficiente

7. Vocé possui outra renda além do seu salario?
Caso positivo, qual? (Assinale mais de uma se
necessario)

a) Direitos autorais

b) Locacdo de imdveis

¢) Venda de artigos pessoais (cosméticos, bijuterias)

d) Venda de géneros alimenticios

e) Pensoes ou ajuda de familiares

f)  Rendimento de produtos financeiros e do mercado
de capitais

8. Seus gastos mensais com prestagdes e
financiamentos consomem:

a) entre 0% e 15% da minha renda

b) entre 16% e 30% da minha renda

c) entre 31% e 45% da minha renda

d) entre 46% e 60% da minha renda

e) entre 61% e 75% da minha renda

f) entre 76% e 80% da minha renda

g) mais de 80% da minha renda

9. Seu investimento mensal (aplicagdes) representa:

a) entre 0% e 10% da minha renda

b) entre 11% e 20% da minha renda

c) entre 21% e 30% da minha renda

d) entre 31% e 40% da minha renda

e) entre 41% e 50% da minha renda

f) entre 51% e 60% da minha renda

g) mais que 60% da minha renda

10. Assinale em quais dos seguintes produtos abaixo
vocé investe atualmente ou investiria caso
quisesse destinar seu dinheiro a esse fim:

a) Acbes

b) Poupanca

¢) Fundos de renda fixa (CDB)
d) Outras moedas (Dolar, Euro)
e) Titulos Pdblicos

11. Com relagdo a questdo anterior, assinale a
principal razdo que te motiva ou motivaria
escolher esse(s) produto(s) indicado(s):

a) Liquidez

b) Seguranca

¢) Rentabilidade

d) Publicagdes Especializadas
e) Nao sei

12. O seu rendimento bruto mensal total é de:
a) até R$400
b) de R$400a600
c) deR$600a1000
d) de R$ 1000 a 1600
e) deR$ 1600 a 2000
f)  de R$ 2000 a 3000
g) deR$ 3000 a6000
h) mais de R$ 6000

Muito obrigado/a!



